AGRONEGOCIOS

INFORMACION IMPORTANTE

Fechas: Del 23 al 25 de junio de 2021
Sesiones: miércoles, jueves y viernes
Horarios: De 19:00 a 22:00 hrs.
Contacto: Ronie Kruklis

Telf. 3464000 int. 218
Cel. 62100810 email: cenace@upsa.edu.bo

OBJETIVOS

Objetivo General

El objetivo principal es el de proporcionar a los participantes elementos centrales como fundamentales
en el manejo de la Idgica rural, asi mismo el manejo de diferentes tecnologias crediticias adecuadas, que
logran superar las limitaciones de las fallas del mercado que aun existen en el sector rural.

Identificar las caracteristicas del crédito agropecuario, sus particularidades y administracion de los retos
de lo rural que debe enfrentar la Empresa.

Objetivos Especificos
Al finalizar el curso, los participantes serdn capaces de:

Conocimiento del Crédito Rural en cuanto a sus caracteristicas y sus atributos.
Identificacidn de diferentes tecnologias crediticias desarrolladas para el sector rural.
Describir los desafios del area rural. (Barreras y Limitaciones).

Explicar las caracteristicas del crédito agropecuario y sus implicancias.

La gestion de riesgos en el Crédito Agropecuario.

Esquemas de Financiamiento de Agronegocios. (Modalidades)

PUBLICO OBJETIVO

El curso estd dirigido a oficiales de negocios, analistas de crédito, encargados y jefes de area, jefes de
departamento y gerentes de area.
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CARGA HORARIA y HORARIO

9 horas reloj

METODOLOGIA

La metodologia para impartir el Curso sera en sesiones en vivo con clases de desarrollo tedrico- practica,
altamente participativa. Es importante destacar que se hara énfasis en los elementos practicos con el fin
de que los alumnos puedan aplicar los conocimientos e Instrumentos aprendidos inmediatamente
después de haber realizado el curso. Adicionalmente, se contara con material audiovisual con las mejores
practicas del crédito rural.

CONTENIDO

Introduccion a las Finanzas Rurales

El Sistema de Financiamiento del Crédito Rural
Contexto y Situacion Actual
Caracterizacion de los clientes rurales
Poblacidn meta

Zonas y Productos

Desafios de lo rural

Presion de la Regulacion (ASFI)

Manejo de Riesgos

Alta Dispersion

Cobertura de Trabajo

Accesibilidad y Comunicacion

Tenencia de Tierras

Garantias — Mix de Garantias

Mercados débiles

|dentificaciéon de Tecnologias crediticias
Oportunidades de Acceso
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e Heterogeneidad Zona Rural

e Rendimientos de Produccidn Agricola

e Comportamientos de los precios.

e Limitaciones en la Negociacion.

e Estacionalidad y Calendario Agricola

e Financiamiento: Desarrollo Agricola

e Financiamiento: Desarrollo Pecuario

e Financiamiento: Desarrollo Transversal
e (Crédito Agropecuario

e Atributos

e Proceso Crediticio

e Riesgos Inherentes — No controlables

e Gestion de Riesgos Agropecuarios

e Garantias Alternativas

e Bases de Datos / Fichas Agricolas / Flujos Agropecuarios
e Incorporacion Servicios NO Financieros

Agronegocios - Esquemas Financieros

e Ldgico de Desarrollo

e Innovaciones Financieros

e Garantias Alternativas

e Warrant - Modalidades.

e Leasing - Financieros.

e Articulacidn Proveedores — Transformadores
e Factoring ¢/ Alternativa de Financiamiento

e Alianzas Estratégicos y Mandatos Financieros.
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INSTRUCTOR

Lic. Alejandro Fernandez Melgar

Tiene una formacidn de Economista con maestria en Administracion de Empresas MBA con mencion en
finanzas y con el Master Executive GADEX con especializacidon en coaching acreditado por la ICF. Cuenta
con un experiencia en temas de innovaciones financieras y esquemas de financiamiento a nivel
internacional, con mas de 22 afios en el Sistema Financiero Nacional, de los cuales 9 de ellos se ha
especializado en el manejo de riesgos integrales, ha capacitado a nivel nacional como internacional a mas
de 8.800 funcionarios de entidades financieras. Fue Subgerente Regional de Fortaleza Leasing, Jefe
Nacional de Créditos & mercadeo, también fue encargado del Fondo de Innovacidn Financiera FIF de la
Cooperacion Suiza de Desarrollo COSUDE y de la Agencia Danesa de Ayuda DANIDA con atencién a 14
operadores de créditoen la industria Microfinanciera boliviana a través de PROFIN. Se desempefié como
Jefe dela Unidad de Gestidn de Riesgos — UGR de la IFD FONDECO. Actualmente, es Gerente de la Sucursal
Santa Cruz de la IFD CRECER. Paralelamente, es docente en Maestrias y Diplomado en reconocidas
universidades del pais. Ha sido acreditado como instructor de Crystal Ball por ORACLE y la UAGRM con
aplicaciones de simulaciones Montecarlo. Ha sido nombrado coach en Gestién de Riesgos A & S por el
FMO - Holanda en el afio 2010 y actualizacién por el BID —Cll en el afio 2012 en Panama. Graduado del
BOULDER INSTITUTE OF MICROFINANCE en el programa de Gestion en Microfinanzas 2016, becado por
Fundacion Metlife en el afio 2016 en México. Certificado en estudios grafoldgicos por el Centro Argentino
de Psicologia — Grafoldgico en el afio 2016 en Argentina. Forma parte del Comité Técnico del Colegio de
Auditores y Contadores de la Ciudad de Santa Cruz de la Sierra, especializado en la Industria Financiera.
Ha concluido en mayo de 2017 el Master Executive GADEX — Espaina en la especialidad de COACHING con
certificacion de la International Coaching Federation ICF. Cursa la acreditacidon Europea de COCREAR -
AEAPRO como Coach Ontoldgico. En el afio 2018, ha sido certificado en 11 programas de Business and
Innovation Institute of America USA - Biia Lab USA de Jurgen Klaric, siendo el programa de Neuroventas
y Neurocoaching con Mauricio Bock los principales. Miembro del Directorio de Instructores Acreditados
de BiiaLab. Logra obtener el grado de Coach Ontoldgico Profesional acreditado por la CMCy cuenta con
las profundizaciones de Inteligencia Emocional, P.N.L. y Neurociencias. En el afio 2020, concluye el
Postitulo como PRACTICIONER PNL en la UPSA. Ha desarrollado varias consultorias de orden financiero
a nivel local, nacional e internacional, para Agencias de cooperacién para el desarrollo, Municipios,
Fondos Financieros, Bancos Comerciales y Estatales, Instituciones Financieras de Desarrollo entre otros.
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