CAPACITACION INTEGRAL
PARA PROFESIONALES DEL

SECTOR INMOBILIARIO

ANTECEDENTES DEL CURSO

Ser un agente inmobiliario es cosa del pasado, ahora lo que se busca en el sector inmobiliario son
asesores inmobiliarios. En la actualidad, los asesores inmobiliarios son han convertido en una necesidad
y una oportunidad para los desarrolladores e inversores. Con empresas como Century 21, Remax, Keller
Williams, Bien Inmuebles entre otras, el mercado inmobiliario es tendencia en nuestro medio y pais
debido a la necesidad permanente que existe de adquirir un hogar, invertir en tierras o desarrollar un
proyecto que tenga el mayor potencial posible. Es justamente ahi donde el asesoramiento entra en
juego; por lo tanto, es ahora el momento para diferenciarse como asesor inmobiliario y ofrecer un
servicio premium a los clientes.

PUBLICO OBJETIVO
Agentes inmobiliarios, asesores inmobiliarios, vendedores de inmuebles, jefes de venta, brokers
inmobiliarios, profesionales del rubro inmobiliario, desarrolladores de inmuebles, inversionistas,
ingenieros comerciales, profesionales de marketing y toda persona interesada en el rubro de bienes
raices o inmuebles.

OBJETIVOS
Al concluir el curso, el participante obtendra:
. Conocimiento amplio y suficiente para ejercer exitosamente en el rubro inmobiliario.
o Terminologia inmobiliaria (captacidén, colocacidn, referidos, etc.)
Estructuras comisionales tipicas.
Proyeccidn de flujo econdmico (plan de negocios) del asesor inmobiliario.
Habilidades blandas para potenciar el desempefio del asesor inmobiliario.
Programacion ideal de agenda y actividades diarias/semanales/mensuales del asesor
inmobiliario exitoso.
o Documentacidon requerida para la comercializacién de inmuebles
J Herramientas diferenciadoras para diferenciarse en el rubro inmobiliario
o Andlisis de Mercado Comparativo (AMC) en Microsoft Excel y su comparacién con los
Avaluos Inmobiliarios.
o Analisis de estadisticas en el sector inmobiliario.
o Utilizacion de Inteligencia de Mercado Inmobiliario con Buhooo.
o Conocimiento y dominio de como calcular:
o Capacidad crediticia probable de un cliente

o
o
o
o
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o Andlisis de pre-inversion basico para diferentes escenarios de compra, desarrollo, alquiler
o venta de inmuebles.

o Andlisis financiero de toma de crédito o venta de inmuebles (escenarios para emitir
recomendaciones a clientes)

CARGA HORARIA
12 horas reloj.

METODOLOGIA

El programa utiliza una metodologia de ensefianza “manos a la obra” donde de forma completamente
practica se minimiza la teoria excesiva y se hace énfasis en la practica profesional y aplicacién a
situaciones de la vida real profesional del asesor inmobiliario, exponiendo al participante desde el inicio
del curso a conceptos importantes y 100% aplicables de manera inmediata a la practica profesional.

La metodologia a utilizar para impartir el curso serd Tedrico/Practico. La parte tedrica estard basada en
todo el conocimiento general inmobiliario, documentaciéon legal de inmuebles y desarrollo de
habilidades blandas que debe potenciar el asesor inmobiliario para diferenciarse y tener una exitosa
carrera. La parte préctica (técnica) del curso se impartira con el enfoque de dominar numéricamente
variados aspectos de la practica inmobiliaria (estadisticas, calculos de precio por m2, andlisis de
pre-inversién, etc.) que son esenciales al momento de asesorar adecuadamente a los clientes
potenciales y definitivos.

REQUISITOS
Un nivel basico de Microsoft Excel es ideal para poder realizar los cdlculos de pre-inversidn y analisis de
escenarios para presentar a los clientes.

CERTIFICACION

Al finalizar el curso se entregard un certificado de participacidn avalado por la Universidad Privada de
Santa Cruz de la Sierra (UPSA). Podrdn acceder a dicha certificacion quienes cumplan como requisito
una asistencia minima del 80%

CONTENIDO

. Conceptos Inmobiliarios y Documentacion Legal
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= Estructura Comisional

= Interpretacion de un Alodial

* Interpretacion de un Uso de Suelo

* Interpretacién de un Certificado Catastral

. Habilidades Claves de los Asesores Inmobiliarios

= Planificacidn estratégica de su agenda diaria/semanal/mensual

= Organizacién y optimizacién de su tiempo (el tiempo es plata)

= Utilizaciéon de un CRM simple y efectivo

= (Captacion de inmuebles

= Prospeccidn en frio de inmuebles

= Técnicas basicas de cierre

= Conceptos y bases de un marketing digital efectivo (embudo de ventas)

. Herramientas Técnicas para el Exito de un Asesor Inmobiliario

* El Andlisis de Mercado Comparativo (AMC)

= (alculo de capacidad crediticia de un cliente

= Andlisis de pre-inversidon bdsico para desarrollo de edificio de departamentos en un
terreno

= Andlisis de pre-inversion bdsico para compra de departamento y que el alquiler pague las
cuotas del banco (autosustentable)

* Andlisis financiero de toma de crédito o venta de inmuebles (escenarios para emitir
recomendaciones a clientes)

FACILITADOR

Ing. Orlando Nufiez Bruno

Ingeniero Civil - Universidad Virginia Tech. Master en “Infraestructura Vial y Sistemas de Transporte” -
Universidad Virginia Tech. Posgrado en “Desarrollo de Infraestructura Vial” -CEMLA, Bolivia. Posgrado
en “Infraestructura Vial” - ENCAP, Peru.

Director de Obras Empresa Constructora IASA. Jefe de Planta de Hormigdn IASA.

Miembro Ejecutivo de la Federacién Internacional de Carreteras (IRF) de los EEUU desde el 2007.
Ingeniero Certificado por la Asociacién Americana del Concreto (ACI) como “Inspector Especializado en
Construcciones de Concreto y Técnico de Ensayos de Obra (Grado 1)”

Autor, Expositor y Ganador de la Competencia Internacional de Andlisis de Datos del LTPP en la
Conferencia de Anual de Infraestructural Vial en Washington DC (enero 2008).
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Autor y Disertante en la Transportation Research Board (TRB) de los EEUU con la tesis “Andlisis
Técnico-Econdmico de Pavimentos Compuestos”

Docente a nivel de Postgrado y Pregrado en la UPSA, UAGRM y ESAM, ademds de Capacitador de
Empresas Constructoras Privadas y Particulares.
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